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In eigener Sache

• Ulrich Kramer (59), ansässig in Ratingen bei Düsseldorf

• > 30 Jahre Erfahrung in Management, Vertrieb und Marketing bei

Beratungsunternehmen, IT-Systemhäusern und Softwareherstellern

Schwerpunkt: Informationssysteme

• Qualitätsmanager (ISO 9001:2015) und ehemals Datenschutzbeauftragter

• Gründer und Geschäftsführer UK Services UG

• Hauptschwerpunkt.  Entwicklung und Vermarktung von ias – Information Automation Software
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Agenda

• Leads, ganz automatisch

• Automatisierung der Personalgewinnung

• Verkaufsdaten Ihrer Kunden und Mitbewerber im Ausland

• Förderprogramm Potenzialberatung
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Leads, ganz automatisch.
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Der Bedarf ist klar erkennbar, der 

Akquise-Ansatz ebenso…..

Foto: pexels.com
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Gibt es eine geheime Formel?

1. Betrachten Sie Ihre fünf wichtigsten Kunden. Was haben 

diese gemeinsam?

2. Wieviel Prozent Ihrer Kunden haben Sie mit derselben Mar-

ketingmaßnahme oder auf dieselbe Weise kennengelernt?

3. Aus welchen Anlässen/Bedarfsfällen (z.B. Modernisierung, 

Produktionserweiterung etc.) kaufen Kunden bei Ihnen?
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Nach gleichen Anlässen suchen

• Google unterstützt Sie – zum Beispiel mit Google News, 

Google Alerts oder Google Advanced Search

• Weitere Tools für Recherche und Benachrichtigung:

⚫ Awario (Link) ⚫ Mention (Link),

⚫ Brandwatch (Link) ⚫ Talkwalker Alerts (Link)

• Nützlich sind auch RSS-Feed Reader wie Feedly, Feeder, 

Innoreader, Reeder5

https://awario.com/
https://mention.com/
https://www.brandwatch.com/de/
https://www.talkwalker.com/de/alerts
https://feedly.com/
https://feeder.co/
https://www.inoreader.com/
https://www.reederapp.com/
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Automatisierung der 
Personalgewinnung
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Quellen:
statista.com (Mai 2020); Link
KfW Research „Social Media als Werkzeug des Mittelstands zur Mitarbeiterrekrutierung“; Link
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Recruiting- und Personalmarketing-Lösungen während
Corona-Zeiten in Deutschland

https://de.statista.com/statistik/daten/studie/1120187/umfrage/recruiting-und-personalmarketing-loesungen-in-zeiten-coronas/
https://www.kfw.de/KfW-Konzern/Newsroom/Aktuelles/News-Details_601024.html
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Quelle: Randstad „Recruiting: Auf diesen Kanälen finden Sie Ihre zukünftigen Bewerber“; 12/2020; (Link)
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Recruiter Karriereseite von

Firmen

Personalvermittler Social Media

Wo suchten deutsche Arbeitnehmer 2020 nach neuen Jobs?

https://www.randstad.de/hr-portal/personalmanagement/recruiting-kanaele-bewerber-finden/
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Einsatz von CMS-Lösungen

• Viele Prozesse zur Bewerbung freier Stellen finden 

sequenziell und mehrfach statt

• CMS-Lösungen wie Wordpress, Joomla, Drupal oder Typo3 

bieten kostengünstige Möglichkeiten zur Automation

• Diese Lösungen bieten Schnittstellen zu den meisten 

Inhouse-Systemen sowie MS Office-Integration
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Website, Intranet

Soziale Medien

Jobbörsen/-Datenbanken

Personalberatungen/Headhunter

Automatische Verteilung auf die einzelnen 
Plattformen und Zielgruppen

Erstellung Stellenanzeigen mit
Templates in CMS

Plugins

Inhouse-Systeme

Automatische Verteilung Ihrer Stellenzeigen
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CMS

Plugins

Analyse
Zuordnung

Antwort

Automatische Rückantworten

Automatische Rückantwort (z.B. Versand von Unterlagen)

Bewerber

Inhouse-Systeme

A
n

fr
a

g
e



© UK Services UG (haftungsbeschränkt) 2021

Verkaufsdaten Ihrer Kunden 
und Mitbewerber im Ausland
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Jede Transaktion außerhalb der 
Zollunionen hinterlässt Daten

• Diverse ausländische Firmen bieten Zolldaten aus dem 

Schiffsfrachtverkehr an

• Diese Datensätze enthalten alle Informationen über die 

Transaktion bis hin zum Preis

• Mit Hilfe dieser Daten können Sie überwachen, was und 

an wen Ihre Wettbewerber verkaufen

• Sie können auch ermitteln, ob und welche ausländische 

Kunden mit Ihrem Mitbewerb zusammenarbeiten

https://usimports.info/
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Datenschutz? Vertraulichkeit?

• Es gilt das Umkehrmodell: Ihre Daten sind nur dann vertraulich, 

wenn Sie dies explizit beantragen:

„Die Gesetze und Vorschriften des US-Zolls verlangen, dass jeder Seeschiffsbetreiber im

Import/Export-Geschäft Manifeste führt, die alle an Bord geladenen Güter genau identifizieren.

Schiffsmanifeste bieten eine große Fülle von Informationen über das Geschäft eines

Lieferanten/Exporteurs oder Versenders, einschließlich der vollständigen Beschreibung der

Waren, der Namen von Lieferanten, Empfängern / Käufern, Importeuren/Anmeldern, der

Stückzahl und des Gewichts.

Viele in den USA ansässige Importeure und globale Exporteure gehen davon aus, dass diese

Informationen urheberrechtlich geschützt und vertraulich sind. Sie sind jedoch frei (ohne jede

Einschränkung) für jedermann auf täglicher Basis für alle Abonnenten (Paid) verfügbar, es sei

denn, die Vertraulichkeit für die besagte Transaktion wird ausdrücklich von der United States

Customs and Border Protection, allgemein bekannt als CBP, gewährt.“
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Noch ein Beispiel

• Es gibt Dutzende dieser Plattformen

• Tests zusammen mit Kunden ergaben: Die Daten stimmen; 

die meisten Kunden waren verblüfft, einige erschreckt

• Bei manchen Plattformen können Sie sich einen kosten-

losen Account anlegen

https://en.52wmb.com/
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Potenzialberatung
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Thema: Fördermittel

Profitieren Sie von unserer jahrelangen Erfahrung bei der 

Beantragung und Bewilligung von Fördermitteln

• Beratung und Prozessoptimierung in den Bereichen Arbeits-

organisation, Marketing/Vertrieb und Digitalisierung

• Gefördert werden 50% der Beratungskosten bis 10.000 Euro

• Für Unternehmen ab 10 Mitarbeiter

• Unbürokratische und einfache Antragstellung
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Informationsunterlagen

• E-Mail an info@uk-services.de

• Fragebogen zur Ermittlung des Kundenbedarfs (Trigger)

• Leitfaden: Suche nach Verkaufspotenzialen im Ausland

• Informationen zur Potenzialberatung

• Präsentationsunterlagen

• Links
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Zu guter Letzt:

• Vertriebspartner gesucht

• Pilotkunden / Referenzkunden für automatische Personal-

gewinnung gesucht

• Heute von 16.15 Uhr bis 18.00 Uhr Möglichkeit für Video-

Chat; einfach Mail an info@uk-services.de

https://en.52wmb.com/


Herzlichen Dank für Ihr 

Interesse und Ihre 

Aufmerksamkeit!

Haben Sie Fragen?
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